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eev – Ihr Werbepartner für
die Elektrobranche

Die Marketing-Organisation der Elektrobranche
Die Schweizerische Elektro-Einkaufs-Vereinigung eev Genossen-
schaft  ist die wichtigste Marketing- und Serviceorganisation des 
Schweizer Elektrogewerbes. Sie besteht seit 1923 und hat rund 
1900 Mitgliedsfirmen in allen Landesteilen der Schweiz. Gemeinsam 
mit ihren Mitgliedern und den mehr als 120 Vertragspartnern hat die 
eev das Ziel, die Elektrobranche weiter zu stärken. 

ELITE Electro-Partner – die Elektroprofis
Die ELITE Electro-Partner sind die Elektroprofis für die Schweiz und 
Liechtenstein. Sie planen, installieren, überprüfen und warten Elek-
troinstallationen, Haushaltsgeräte, intelligente Gebäudesysteme für 
Privathaushalte, Gewerbe und Industrie. Die eev-Mitglieder fördern 
mit Beratung, Vorführung, Installation, Reparatur, Wartung und 
umfangreichen Serviceleistungen die hochwertigen Produkte und 
Dienstleistungen der Geschäft spartner. 

Das grösste Netzwerk der Elektrobranche
Mit ihren attraktiven und vielseitigen Werbemöglichkeiten bietet 
die eev ihren Geschäft spartnern Zugang zum grössten Netzwerk im 
Schweizer Elektrogewerbe. Ein Netzwerk, welches stetig mit neuen, 
leistungsfähigen Partnern erweitert wird. Für eine starke Zukunft  der 
Mitglieder und des Elektrogewerbes.

Werben mit der eev
Auch im digitalen Zeitalter sind Druckprodukte wie unsere Mit-
gliederzeitschrift  Flash unbestritten ein Zeichen für Beständigkeit. 
Gleichzeitig ist der Einsatz von verschiedenen digitalen Werbeforma-
ten nicht mehr wegzudenken. 
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Fokus

Recycling und Wiederverwendung von Solarmodulen

Kreislaufwirtschaft für
nachhaltige Sonnenenergie
Die Installation von Photovoltaik-Anlagen hierzulande steigt rasant. Die riesigen Mengen 
an PV-Modulen werden jedoch in rund 30 Jahren das Ende ihrer Lebensdauer erreichen 
und wieder erneuert werden müssen. Um diese ökologische Herausforderung zu meistern, 
besteht in der Schweiz seit über 10 Jahren ein etabliertes und umfassendes System für die 
Rücknahme und die fachgerechte Entsorgung von Photovoltaik-Modulen.
Text: Urs Bitterli

Die Nachfrage nach Sonnenenergie in 
der Schweiz ist so gross wie nie. Der 
Fachverband Swissolar schätzt, dass 

allein im vergangenen Jahr rund 1500 Mega-
watt Photovoltaik-Leistung neu installiert 
wurde. Dies entspricht einem Marktwachs-
tum von fast 40 Prozent gegenüber dem 
Vorjahr. Damit setzte sich auch 2023 das 
starke Marktwachstum der letzten Jahre fort. 

Bereits im Jahr 2022 ist der Photovoltaik-
Zubau in der Schweiz gemäss der «Statistik 
Sonnenenergie» des BFE gegenüber 2021 um 
58 Prozent auf einen neuen Rekordwert von 
1083 Megawatt angestiegen. So waren per 
Ende 2022 in der Schweiz Solarpanels mit 
einer Leistung von 4,74  Gigawatt installiert, 
die im Jahresverlauf fast sieben Prozent des 
Schweizer Strombedarfs abdeckten. Damit 
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Focus

crescita di mercato che per il terzo anno 
superava il 40%. Rispetto al 2017, anno 
dell’entrata in vigore della modifica alla Leg-
ge sull’energia, la crescita annuale è più che 
sestuplicata.
La potenza installata a fine 2023 supera i 
6200 MW, il che nel 2024 permetterà una 
produzione di corrente elettrica pari a circa 
6 TWh. Già nel corso di quest’anno la quota 
solare supererà la soglia del 10% del con-
sumo complessivo di corrente elettrica del 
Paese, una quantità che nel 2011 Swissolar 
si era posta come obiettivo per il 2025. Alla 
base di queste stime ci sono il numero di 
registrazioni presso l’ente certificatore Pro-
novo e i riscontri del mercato. Dalla valuta-
zione emerge una forte crescita sia del mer-
cato degli impianti più piccoli sia di quello 
degli impianti più grandi. Nell’ambito dei 
grandi impianti un ulteriore impulso è stato 
fornito dal nuovo incentivo per gli impianti 
senza consumo proprio (la cosiddetta rimu-
nerazione unica elevata). Le cifre definitive 
verranno pubblicate a luglio.

Crescita trainata dall’aumento 
dei prezzi
Come l’anno precedente, un altro fattore 
trainante della crescita del fotovoltaico è 
stato il prezzo elevato dell’energia, che ha 
colpito in particolare i grandi consumatori 
che acquistano l’elettricità sul libero mer-
cato. Ma dal 2022 al 2023 anche il prezzo 
mediano della corrente elettrica per i clienti 
vincolati è aumentato di oltre il 28 %. Inoltre, 
l’uso sempre più diffuso dell’elettromobilità 
e delle pompe di calore stimola l’impiego 
del fotovoltaico, poiché molti vorrebbero 
soddisfare autonomamente il proprio fabbi-
sogno energetico.

Nel 2024 l’energia 
solare potrà già 
soddisfare il 10 % 
dell’intero fabbisogno 
energetico svizzero.
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Installation

Kontakt:
Hager AG, 6020 Emmenbrücke
Tel. +41 41 269 90 00, infoch@hager.com

Stark, ästhetisch, kompakt

Die neue «witty one»-Ladestation 

Ladeleistung von bis zu 11 kW. Die zu 100 Prozent in der bekannten Topqualität von Hager 
hergestellte Elektroladestation versorgt E-Fahrzeuge in jedem Privathaus mit Strom – sicher 
und auch optisch brillant.

Dank der integrierten Fehlerstromerken-
nung (6 mA DC-Schutz) reicht ein einfacher 
FI-Schalter Typ A zur Absicherung. Mit zwei 
Steckplätzen für optionale Karten garantiert 
die Ladestation Zukunftssicherheit – «witty 
one» wird nie veralten. Und im Fall der Fälle 
ermöglicht die grosse Auswahl an Ersatztei-
len eine unkomplizierte Reparatur direkt vor 
Ort.

Inbetriebnahme und Bedienung

ihre Ladestation äusserst komfortabel.

Montagevorteile

-
rungen installieren Sie «witty one» denkbar 
einfach ohne Installationsvorlage.

hager.ch/witty-one

«witty one» auf einen Blick

Ideale Ladestation für Einfamilienhäuser
Ladeleistung bis 11 kW
Komplett neues, kompaktes Design
Angeschlagenes Ladekabel 6,5 m
Einfache Installation dank Montageplatte
App für Installateur und Endkunde 
(updatefähig über Bluetooth)
Zwei Kartensteckplätze für künftige 

Umfangreiches Ersatzteilsortiment
Schutzart IP54/IK08
Für Innen- und Aussenräume 
Betriebstemperatur –25 °C bis +50 °C
Integrierter 6 mA Schutz
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Installation
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Nr. 01, Januar/Februar 2024
Das Magazin der eev für rund 

1900 ELITE Electro-Partner

Seite 6 _ ELITE Gerätetagung 2024
Fokus macht den Unterschied

Seite 38 _ Web-Shop 2.0
Jetzt mit noch mehr Möglichkeiten

Arbeitsmarkt 
im Wandel

Wie die Digitalisierung  
die Arbeitswelt verändert
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Prognosen für
die Bauwirtschaft

Niedrige Bautätigkeit hält vorerst an

Nr. 02, März 2024
Das Magazin der eev für rund 

1 900 ELITE Electro-Partner

Seite 33 _ELITE Exklusivmodelle 2024
Nutzen Sie das kostenlose Marketingpaket

Seite 34 _Plakatkampagne 2024 
Anmeldung zum Frühlingsaushang

Flash
Das Fachmagazin für eev-Mitglieder

Ihr direkter Kontakt zu rund 1900 eev-Mitgliedern
Das Mitgliedermagazin Flash erscheint zehn Mal pro Jahr in einer 
Auflage von 2900 Exemplaren und richtet sich an Unternehmen 
aus der Elektrobranche mit insgesamt rund 40 000  Mitarbeitenden – 
Elektroinstallationsfachpersonen, Spezialisten für Haushaltsgeräte, 
Fachleute für Lichttechnik, Kommunikations- und Sicherheitstech-
nik. Die eev-Mitglieder und Vertragspartner erhalten die Zeitschrift  
kostenlos. Nutzen Sie die vielfältigen Kommunikationsmöglichkeiten 
für Ihre Werbung.
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Prognosen für
die Bauwirtschaft

Seite 

Headline 44pt
#Underline 16/24pt
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Marktbericht 
Elektro-

mobilität 2024
Anhaltender Wachstumstrend 

bei alternativen Antrieben

Seite 7 _ Interview mit VR- 
Präsident Martin Häberling

«Kommunikation legt die Basis für  
erfolgreiches Zusammenarbeiten»

Seite 40 _ Lagerausverkauf im Endspurt
Wichtige Informationen zur Lagerschliessung

Nr. 07, September 2024
Das Magazin der eev für rund 

1 900 ELITE Electro-Partner

*derzeit bereits freigegeben: Trilux E-line, Zumtobel Tecton, Siteco Modario/DUS, 
Regiolux SDT/SPT/SMT, Philips Maxos/TTX 400, Ridi VLG/VLT/SLG, Ludwig TR 50W

LEDVANCE.CH

LED-RETROFIT-LÖSUNG FÜR DEN EINSATZ IN BESTEHENDE LICHTBANDSYSTEME

SCHNELLE UND EINFACHE INSTALLATION DURCH "CLICK INTO PLACE"–LÖSUNG

HOHE FLEXIBILITÄT DANK POWER SELECT UND UNTERSCHIEDLICHER ABSTRAHLWINKEL

MULTI LUMEN ERMÖGLICHT DIE INDIVIDUELLE EINSTELLUNG DES BENÖTIGTEN LUMENPAKETS
  

ZERTIFIZIERTE LEUCHTE MIT EIGENER DURCHGANGVERDRAHTUNG UND 100 000 H NUTZENLEBENSDAUER

KOMPATIBILITÄT GEWÄHRLEISTET MIT MARKTGÄNGIGEN TRAGSCHIENEN*

TRUSYS UNIVERSAL
DIE LED-LÖSUNG
FÜR IHRE SANIERUNG
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Haushaltsgeräte

Dunstabzugshauben, die durch 
Innovationen überzeugen 
Die Ansprüche an Dunstabzugshauben sind hoch, denn sie sollen mit kraftvoller Technik 
Gerüche beseitigen, Fette binden, für ein angenehmes Raumklima sorgen und gleichzeitig 
mit ihrem Design überzeugen. Mit der neuen Kopffreihaube sorgt Miele für zusätzliches 
Design sowie für mehr Bewegungsfreiheit und mit der neusten Generation bei den 
Deckengebläsen bietet Miele die komfortable Lösung, wenn das Gerät sich unauffällig ins 
Küchenumfeld integrieren soll. 

Kontakt:
Miele AG, 8957 Spreitenbach, Tel. +41 56 417 27 61
domesticsales@miele.ch, www.miele.ch

Mattschwarze Kopffreihaube als Designelement 
Die leise Wand-Dunstabzugshaube DAH 4980 passt perfekt zu den 
neuen mattschwarzen Miele Küchengeräten. Durch die geringe Tiefe 
und Höhe sowie dem steiler angewinkelten Glasschirm wirkt sie deut-
lich dezenter und bietet vor allem grossgewachsenen Menschen mehr 
Bewegungsfreiheit. Sie verfügt über alle bekannten Miele Highlights 
wie 10-lagiger Edelstahl-Metallfettfilter, CleanCover usw. Ihre Leistungs-
stärke kann automatisch über Con@ctivity gesteuert werden und sie 
überzeugt in der Energieeffizienzklasse mit A++. 
Neu ist DynamicWhite, welches die Kochfeldbeleuchtung perfekt und 
individuell dem Küchenumfeld anpasst. Gesteuert über die Miele App 
können die warm- und kaltweissen LED-Leuchten in unterschiedlicher 
Intensität angesteuert – und Farbtemperaturen zwischen 2700 und 
6500 Kelvin gewählt werden. 

Neue Generation Deckengebläse einfach montierbar 
Sie ist kompakt aufgebaut und mit einer Bauhöhe von unter 20 Zentimetern 
ist das Deckengebläse DAC 4940 ideal, um in Küchen neu installiert oder 
komfortabel nachgerüstet zu werden. Sie eröffnet den Kunden, die sich eine 
offene Küche mit freiem Blick wünschen und für eine 2in1-Lösung keinen 
Platz im Unterschrank abgeben möchten, neue Möglichkeiten. Das Paneel 
wird im Deckengebläse integriert, welches passend zur Decke oder als Eye-
catcher-Design individuell gestaltet werden kann. 
Die Bedienung erfolgt entweder automatisch über Con@ctivity oder manuell 
über die Fernbedienung. Die 10-lagigen Edelstahl-Mettfilter sind leicht her-
ausnehmbar und können wie gewohnt im Geschirrspüler gereinigt werden. 
Sie überzeugt dank dem ECO-Motor durch geringe Geräuschwerte und ist in 
der Energieeffizienzklasse in A++. Doch genauso überzeugend ist, dass die 
neuen Deckengebläse viel einfacher und schneller installiert werden können. 
So ist das Handling, von der Verpackung bis zur Montage des Deckengeblä-
ses, völlig neu und dank dem Klick-System äusserst einfach. 

Clario iC40 –
Flexibel mit nur 
einem Kamm
Mit dem bewährten Clario System Platz, Zeit und 

Aufwand sparen. Die Reiheneinbaugeräte Clario iC40 

können nach Belieben unter den Clario Kamm gemischt 

(1LN, 3LN und 3L) und zudem schnell und sicher vorver-

drahtet werden. Ebenfalls können nachträglich Geräte 

bestückt oder ausgewechselt werden, ohne den Kamm 

demontieren zu müssen.

Einfach planbar mit Disposuite

Mehr über Clario erfahren

feller.ch/clario
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EM pvXpert – Photovoltaikanlagen
ganzheitlich planen 
In der Schweizer Energiestrategie gehören Solaranlagen zu einem tragenden Pfeiler. 
Elektro-Material AG fördert die Ausweitung der Planungsressourcen und einen effizienten 
Planungs- und Materialbeschaffungsprozess.

Um das Ziel einer  CO₂-neutralen Energiever-
sorgung zu erreichen, sollen jährlich bis zu 
2  GW an neu installierten Solaranlagen ans 
Netz gehen. Das erfordert die Ausweitung der 
Planungsressourcen und einen effizienten 
Planungs- und Materialbeschaffungsprozess 
für Solaranlagen. Elektro-Material  AG unter-
stützt Elektroinstallateure dabei, Solaranla-
gen zu planen und zu realisieren. Deshalb hat 
EM vor kurzem EM pvXpert, eine leistungs-
starke Planungssoftware für PV-Anlagen, lan-
ciert und das Produkt- und Serviceangebot 
für Solaranlagen massiv ausgebaut. 

Massgeschneiderte Planung von 
Solaranlagen mit abgestimmtem 
Sortiment
Mit EM pvXpert planen und realisieren Ins-
tallateure PV-Projekte professionell, schnell 
und unabhängig in kürzester Zeit. Die Pla-
nungssoftware unterstützt bei jedem einzel-
nen Schritt – von der Planung bis zur Rea-
lisierung. Die Planungssoftware hat sich in 
verschiedenen europäischen Ländern als 
Marktleader bereits bestens bewährt und 
ist nun in der Schweiz verfügbar. Kunden 
von EM können jederzeit eine Nutzerlizenz 
erwerben und nach einer eintägigen Schu-
lung selbstständig Solaranlagen planen.

Die Planungssoftware bietet Zugriff auf ein 
abgestimmtes PV-Vollsortiment für AC und 
DC, das alle erforderlichen Komponenten 
umfasst. So können Solaranlagen konkret 
geplant und offeriert werden.
Bei Fragen zur Planung oder zur Auswahl 
der optimalen Komponenten unterstützt 
EM mit einem Team an Beratern in jeder 
Region der Schweiz. Auch vor Ort. Abgerun-
det wir das ganze durch eine ausgeklügelte 
Lieferlogistik.

Das kann die Planungssoftware 
EM pvXpert

� Schnelle Planung mittels Google HD-Bild-
material oder CAD-Import

� Berechnung von Wind- und Schneelast 
mit Hilfe von aktuellen Geo-Daten

� Statik-Berechnung der PV-Unterkonstruk-
tionen nach gültigen SIA-Normen

� CAD-Montage-, String- und Elektro-Pläne
� Sämtliche Solar- und Zubehör-Hersteller 

sind bereits integriert
� Ertragssimulation, Energieflussdiagramm 

und Wirtschaftlichkeitsberechnung
� Projektbericht inkl. vollständiger Mate-

riallisten für Offerte
�Direkte Bestellmöglichkeit durch Anbin-

dung an den EM.Webshop

Jederzeit und überall
EM pvXpert ist eine cloudbasierte Web-App. 
Anwender können mit unterschiedlichen 
Geräten zu jeder Zeit und an jedem Ort auf 
ihre PV-Projekte zugreifen und diese einfach 
und schnell verwalten - ob unterwegs, beim 
Kunden oder im Büro.

EM pvXpert mit folgenden Vorteilen:

� Integrales webbasiertes Tool für 
die Planung und Beschaffung von 
PV-Anlagen

�Minimaler Schulungsaufwand für die 
Lizenzierung

�Überzeugende Planungsdokumentation 
für den Bauherrn

�Direktzugriff auf ein optimal 
abgestimmtes Vollsortiment

�One-stop-Shopping / alles aus einer 
Hand

Hier geht’s zum Demovideo
e-m.info/215

Kontakt:
Elektro-Material AG, 8005 Zürich, Tel. +41 44 278 11 11
www.elektro-material.ch

Roberto Weichelt, Schulungsleiter EM solar

PPR-Berichte
PPR-Berichte im Flash sind eine kostenlose Serviceleistung der eev. 
Sie können das Flash für fachlich interessante und aktuelle Mittei-
lungen an die Mitglieder nutzen. Die PPR-Berichte erscheinen im ein-
heitlichen redaktionellen Stil unter Regie der eev. Fachberichte über 
Projekte müssen im Zusammenhang mit eev-Mitgliedern stehen.

Beilagen
Flash-Beilagen sind die ideale Möglichkeit, Ihre Zielgruppe direkt zu 
erreichen. Die Kosten richten sich nach Format, Gewicht, Porto und 
Handlingaufwand.

Inserate
Inserate können auf der zweiten und auf der vierten Umschlagseite 
(Rückseite) oder im Innenteil platziert werden. Auf Wunsch publizie-
ren wir auch Ihr exklusives doppelseitiges Inserat in der Heft mitte. 
Bei der Buchung eines Inserats besteht die Möglichkeit zur Publika-
tion eines kostenlosen PPR-Berichts auf der gleichen Doppelseite.
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� Schnelle Planung mittels Google HD-Bild
material oder CAD-Import

� Berechnung von Wind- und Schneelast 
mit Hilfe von aktuellen Geo-Daten

� Statik-Berechnung der PV-Unterkonstruk
tionen nach gültigen SIA-Normen

� CAD-Montage-, String- und Elektro-Pläne
� Sämtliche Solar- und Zubehör-Hersteller 

sind bereits integriert
� Ertragssimulation, Energieflussdiagramm 

und Wirtschaftlichkeitsberechnung
� Projektbericht inkl. vollständiger Mate

riallisten für Offerte
�Direkte Bestellmöglichkeit durch Anbin

dung an den EM.Webshop

Jederzeit und überall
EM pvXpert ist eine cloudbasierte Web-App. 
Anwender können mit unterschiedlichen 
Geräten zu jeder Zeit und an jedem Ort auf 
ihre PV-Projekte zugreifen und diese einfach 
und schnell verwalten - ob unterwegs, beim 
Kunden oder im Büro.
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Licht- und HKL-Steuerung, spezielle Korridormelder, Tag-Nacht-Umschaltung 

Jetzt auch für KNX – Theben LUXA 103 
Präsenzmelder für innen und aussen
Theben erweitert die LUXA 103 Präsenzmelder-Serie zur eff izienten Licht- und 
HKL-Steuerung im Innen- und Aussenbereich durch eine KNX-Variante. 

Der LUXA 103 S360-12 KNX mit rundem 
Erfassungsbereich (360°, Ø 12 m bei 3 m 
Montagehöhe) eignet sich ideal für Einzel- 
und Grossraumbüros, Besprechungs- und 
Abstellräume, Keller und Toiletten. Der LUXA 
103 S360-28 KNX mit rechteckigem Erfas-
sungsbereich (360°, 28 x 5 m bei 3 m Monta-
gehöhe) fungiert als spezieller Korridor-Prä-
senzmelder. Beide Geräte verfügen über 
jeweils zwei Kanäle Licht und HKL sowie drei 
Logikkanäle. Eine Gerätevariante ist auch für 
das KNX Smart Home System LUXORliving 
verfügbar.

Der LUXA 103 KNX bietet ein 
elegantes, kompaktes Design und 
viele weitere Vorteile
Die Geräte eignen sich nicht nur zur einfa-
chen Aufputz-Montage, sondern auch zum 
schnellen Decken- oder Unterputz-Einbau. 
Über die theSenda Plug App in Kombination 
mit der theSenda B Fernbedienung oder 
über die ETS lassen sich die Präsenzmelder 
mit minimalem Aufwand parametrieren  – 
auch zur Szenensteuerung. Mit der Tag-
Nacht-Umschaltung können gesonderte 
Lux-Werte und Nachlaufzeiten für den Tag- 
und Nachtbetrieb voreingestellt werden. 
Der integrierte Temperatursensor zur HKL-
Steuerung ermöglicht zahlreiche weitere 
Funktionalitäten. Dank Schutzklasse IP 54 
ist auch der Betrieb im Aussenbereich und 
in Feuchträumen problemlos möglich. 

Installation

Kontakt:
Theben HTS AG, 8307 Eff retikon
Tel. +41 52 355 17 00, Fax +41 52 355 17 01
sales@theben-hts.ch, www.theben-hts.ch

LUXA 103 KNX-Präsenzmelder bieten Varianten mit rundem Erfassungsbereich sowie Korridormelder 
mit rechteckigem Erfassungsbereich.

Die Aufputzgeräte sind in Weiss, Grau und 
Schwarz für jede Raumgestaltung erhältlich.

Aufputz-, Unterputz- und Deckenmontage bieten flexible Einsatzmöglichkeiten.

*derzeit bereits freigegeben: Trilux E-line, Zumtobel Tecton, Siteco Modario/DUS, 
Regiolux SDT/SPT/SMT, Philips Maxos/TTX 400, Ridi VLG/VLT/SLG, Ludwig TR 50W

LED-RETROFIT-LÖSUNG FÜR DEN EINSATZ IN

SCHNELLE UND EINFACHE INSTALLATION DURCH 

HOHE FLEXIBILITÄT DANK POWER SELECT DANK POWER SELECT DANK

MULTI LUMEN ERMÖGLICHT DIE INDIVIDUELLE EINSTELLUNG DES BENÖTIGTEN

ZERTIFIZIERTE LEUCHTE MIT EIGENER DURCHGANGVERDRAHTUNG UND

KOMPATIBILITÄT GEWÄHRLEISTET 

TRUSYS UNIVERSAL
DIE LED-LÖSUNG
FÜR IHRE SANIERUNG

Rubrik
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REG-Zeitrelais

Hager hat gleich vier neue Zeitrelais entwickelt. Die 
aktuellen Ausführungen ersetzen sechs ältere Modelle. 
Sie punkten sowohl durch eine bessere Leistung 
als auch durch ihre kompakte Bauweise und die sehr 
benutzerfreundliche Bedienung. 

hager.ch/zeitrelais

Punkten mit 
Leistung und 
Benutzer-
freundlichkeit

Besuchen Sie 

uns am 

11.-12. September 2024 

an der 

Ineltec 
in Zürich. Stand F38, 

Halle 2

B2B

Headline 44pt
#Underline 16/24pt
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Licht und
Sensorik

Eff iziente Beleuchtung stabilisiert 
den Stromverbrauch

Seite 6 _ «Fokus macht 
den Unterschied»

ELITE Gerätetagung 2024

Seite 40 _ Sie installieren, 
wir werben für Sie 

Die eev ist Ihre Werbeagentur

Nr. 08, Oktober 2024
Das Magazin der eev für rund 

1 900 ELITE Electro-Partner
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Inserateformate  und Tarife

2. Umschlagseite 
Format 210 x 297 mm

1/1 Seite innen
Format 210 x 297 mm

2/1 Seite Heftmitte
Format 420 x 297 mm

4. Umschlagseite 
Format 210 x 297 mm

Innenseiten

1/1 Seite innen	 CHF 2350.–
2/1 Seite Panoramainserat Heftmitte	 CHF 5000.–

Umschlagseiten

2. Umschlagseite	 CHF 2350.–
4. Umschlagseite	 CHF 2800.–

Beilagen

Bis 50 g 	 CHF 2000.–
51 g bis 100 g 	 CHF 2800.–

Flash-Ausgabe	 Erscheinungsdatum	 Eingabeschluss	

Nr. 01 Januar / Februar	 04.02.2025	 06.12.2024
Nr. 02 März	 04.03.2025	 17.01.2025
Nr. 03 April 	 01.04.2025	 14.02.2025
Nr. 04 Mai Messeausgabe 	 06.05.2025	 21.03.2025
Nr. 05 Juni	 03.06.2025	 17.04.2025
Nr. 06 Juli / August	 08.07.2025	 23.05.2025
Nr. 07 September	 02.09.2025	 18.07.2025
Nr. 08 Oktober	 07.10.2025	 22.08.2025
Nr. 09 November	 04.11.2025	 19.09.2025
Nr. 10 Dezember	 02.12.2025	 17.10.2025
Nr. 01 Januar / Februar	 03.02.2026	 05.12.2025

Flash – Redaktionsplan 2025

Alle Preise exkl. MwSt. und exkl. Übersetzungskosten
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Beilagen

Mindestformat 	 A6, 105 x 148 mm
Maximalformat 	 A4, 210 x 297 mm (Heftformat)
Ausrüstung	 auf A4 gefalzt, nicht bandiert
Platzierung 	 Die Beilagen werden zusammen mit dem 

Flash in einer Polyethylenfolie versendet
Druckauflage	 Deutsch:	 2100 Exemplare
	 Französisch:	 450 Exemplare
	 Italienisch:	 150 Exemplare
Lieferadresse	 Stämpfli AG, Wölflistrasse 1, 3001 Bern
	 Tel. +41 31 300 66 66, info@staempfli.com

Datenanlieferung 
Die Lieferung erfolgt direkt an die Druckerei. Details werden unmit-
telbar nach der Buchung bekanntgegeben. Bitte teilen Sie uns Ihre 
Reservierung frühzeitig mit. 

Reservation und Buchung
eev, Rebecca Schär, Tel. +41 31 380 16 90, r.schaer@eev.ch

Flash – Technische Daten

Inserate

Auflage	 Total 2900 Exemplare
Sprachen	 Deutsch, Französisch, Italienisch
Heftformat	 210 x 297 mm
Satzspiegel	 182 x 253 mm
Beschnitt	 3 mm 
Papier	 Bavaria glänzend beidseitig gestrichen 	

weiss 80 gm², FSC mix
Druck	 Offset, 4-farbig Euroskala
	 Gesamtfarbauftrag 300 %
Farbprofil	 PSO Coated v3
Druckdaten	 PDF/X3 oder PDF/X4

Kontakt und Datenanlieferung
Consulteam GmbH, Brigitte Bitterli, Tel. +41 62 871 64 61
brigitte.bitterli@consulteam.ch 
https://eev-aae.wetransfer.com	
	

PPR-Berichte

Text	 Textumfang 1 A4-Seite, min. 1200 Zeichen, 
max. 2800 Zeichen (mit Leerzeichen) 
Microsoft Word-Dokumente (nur Text) in 
Deutsch, Französisch, Italienisch 

Bilddaten	 TIF- oder JPEG-Files ohne Logos und Text
		  Auflösung 300 dpi 
Grafiken	 EPS- , PDF- oder Illustrator-Files in Deutsch,  

Französisch, Italienisch
Logos	 Als EPS-, PDF- oder Illustrator-Files 

Fonts eingebunden oder vektorisiert

Preise exkl. MwSt. 

Übersetzungsservice

Die eev bietet einen Übersetzungsservice für PPR-Berichte und 
Inserate. Die Übersetzungskosten der PPR-Berichte betragen bis 
45  Zeilen pauschal CHF 180.–, 46–60 Zeilen pauschal CHF 240.–, ab 
61  Zeilen CHF 5.– pro weitere Zeile. Inserate auf Anfrage. Die Ver-
rechnung der Übersetzungen wird über die eev abgewickelt.
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Flash – Wichtige Hinweise

Recht auf Veröffentlichung
Die Redaktion berücksichtigt möglichst alle Geschäftspartner. Aller-
dings kann es aus drucktechnischen Gründen zu Verschiebungen 
kommen. Für die Veröffentlichung ist die Reihenfolge der Anmeldun-
gen entscheidend. Nach Absprache zwischen Redaktion und Partner 
wird der PPR-Bericht in einem anderen Flash veröffentlicht. Die eev 
behält sich vor, Daten aufgrund des Inhalts, der Form oder der tech-
nischen Qualität abzulehnen oder zurückzuweisen. 

Anmeldungen und Reservierungen
Der Termin- und Redaktionsplan sowie die angegebenen Preise kön-
nen als Grundlage für Planung und Budgetierung genutzt werden. 
Durch die Begrenzung der Inserate und Beilagen sind rechtzeitige An-
meldungen und Reservierungen empfehlenswert. Inseratebuchungen 
sind für den Geschäftspartner verbindlich. 

Eingabeschluss
Bis zu diesem Termin sollten die Unterlagen in deutscher Sprache 
der Redaktion vorliegen. Danach werden bei Bedarf die Übersetzun-
gen in Auftrag gegeben sowie die einzelnen PPR-Berichte gestaltet. In 
Ausnahmefällen können Terminüberschreitungen mit der Redaktion 
abgesprochen werden. 

Gut zum Druck
Vor der Erscheinung wird von allen Geschäftspartnern ein Gut zum 
Druck in Deutsch eingeholt. So werden technische Änderungen und 
inhaltliche Korrekturen berücksichtigt. Unvorhergesehene und um-
fangreiche Konzept-, Inhalts- sowie Autorkorrekturen werden nach 
Aufwand und in Absprache mit den Partnern verrechnet.

Ausschluss der Haftung
Die Redaktion haftet nicht für die von den Geschäftspartnern in den 
PPR-Berichten und Inseraten gelieferten Texte und Bilder. Das gilt 
speziell für Angaben zu Technik, Preisen und Terminen. Die Weiter-
verwendung und Kopie einzelner Artikel aus den Flash-Ausgaben ist 
nur nach Rücksprache mit der Redaktion und mit Quellenangabe 
möglich.

Autorkorrekturen
Die eev behält sich das Recht vor, die Texte von PPR-Berichten und 
Inseraten inhaltlich zu überprüfen und die Korrektur allfälliger Recht-
schreibfehler oder missverständlicher Formulierungen selbst auszu-
führen oder zu verlangen. 

Übersetzungen
Die eev überprüft die Übersetzungen der angelieferten PPR-Beiträge 
und Inserate und behält sich das Recht vor, missverständliche oder 
falsche Übersetzungen zu korrigieren oder deren Korrektur zu ver-
langen.

Drucktechnische Mängel
Für Bilder, Grafiken und Inserate, die infolge fehlerhafter Daten oder 
Druckunterlagen nicht einwandfrei erscheinen, und für Abweichun-
gen in der Farbgebung oder für Passerdifferenzen, die durch die 
technischen Gegebenheiten des Druckverfahrens bedingt sind, kann 
keine Haftung übernommen werden. Dies gilt ebenso für Druck-
unterlagen, deren Qualität von der eev beanstandet wurde und die 
trotz Intervention nicht durch einwandfreies Material ersetzt wurden. 
Bei Buntfarben bleibt eine angemessene Toleranz in der Farbnuance 
vorbehalten.
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eev-Newsletter
Das Aktuellste für die eev-Mitglieder

Der direkte  Draht zu Ihren Kunden
Mit dem Newsletter sprechen Sie Ihre Zielgruppe direkt und persön-
lich an. Ob Aktionen, Produktneuheiten oder Weiterbildungen – Ihre 
Botschaft  kommt direkt zum Empfänger. Als eev-Vertragspartner 
erhalten Sie mit unserem interaktiven Medium den Kontakt zu rund 
1900  eev-Mitgliedern: Elektroinstallationsfachpersonen, Spezialisten 
für Haushaltsgeräte, Fachleute für Lichttechnik oder Kommunikati-
ons- und Sicherheitstechnik. Profitieren Sie von dieser eff izienten Art 
der Kommunikation, nutzen Sie die kurze Vorlaufzeit und die direk-
ten Reaktionsmöglichkeiten der Empfänger zu Ihrem Vorteil. 

Jeden Donnerstag das Neuste bei den eev-Mitgliedern
Der Newsletter wird nach Möglichkeit jeden Donnerstag versendet 
und ist eine kostenlose Serviceleistung der eev für die Vertragspart-
ner (Wert CHF  500.– pro Beitrag). Die Publikation und Platzierung der 
Beiträge wird durch die Redaktion vorgenommen. 

Content Kurze Headline (max. 50 Zeichen)
  Einleitungstext (max. 280 Zeichen)
  1 PDF-File oder Weblink
  1 Bild ohne Logo und ohne Text
  960 x 540 Pixel
Einleitungstext Microsoft  Word-Dokument in Deutsch,  

Französisch,  Italienisch
PDF-File Maximal fünf Seiten inklusive Bestell-

formular oder Talon

Buchung und Datenanlieferung
eev, Laura Peyer, Tel. + 41 31 380 10 38, l.peyer@eev.ch
eev, Claudia Bützberger-Haberkorn, +41 31 380 10 27, 
c.buetzberger@eev.ch

Für eine Veröff entlichung müssen die Daten jeweils bis spätestens 
am Donnerstag der Vorwoche bei der eev eingetroff en sein.

Newsletter

Technische Daten

B2B
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Onlinewerbung
auf eev.ch
Sponsored Contents und Wideboards

eev.ch – die Informationsplattform für eev-Mitglieder
Die Website eev.ch ist die Informationsplattform für die eev-Mitglie-
der mit durchschnittlich 3000 Nutzern pro Monat. Sie informiert 
über aktuelle Marketing- und Kommunikationsaktivitäten, über Ver-
anstaltungen der eev und andere relevante Themen. Nutzen Sie den 
Zugang zum grössten Netzwerk in der Elektrobranche und sprechen 
Sie Ihre Zielgruppe direkt an. Unsere Werbemöglichkeiten bieten 
Ihnen die passende Lösung zur Verbreitung Ihrer Werbebotschaft  in 
einem einmaligen Verbund im Schweizer Elektrogewerbe. 

Ihre Online-Präsenz im grössten Branchennetzwerk
Sichern Sie sich Ihre Präsenz im Elektro- und Installationsbereich. 
Prominent und nah am Inhalt platziert, präsentiert sich Ihre Wer-
bung wirkungsvoll und eff ektiv. Und damit Sie von der gesamten 
digitalen Reichweite profitieren, wird Ihre Botschaft  dank Respon-
sive Design auf allen Endgeräten perfekt dargestellt und sorgt so 
für Ihren grossen Auft ritt auch auf den kleinsten Geräten. Weitere 
Beispiele von Sponsored Contents und Wideboards finden Sie auf 
www.eev.ch.

Sponsored Content
Sie brauchen genug Raum, um detaillierte Informationen zu Ihren 
Produkten oder Ihren Dienstleistungen in Ihre Werbebotschaft  zu 
verpacken? Ein Sponsored Content bietet Ihnen die passende Lö-
sung, um Ihre Bo tschaft  bei den Endkunden umfassend zu präsen-
tieren. 

Wideboard
Als Wideboard wird Ihre Werbung zum Blickfang auf unserer Start-
seite. Bewerben Sie ein neues Produkt oder eine Dienstleistung - mit 
einem Klick landen die interessierten eev-Mitglieder direkt auf Ihrer 
Website.

B2B

Sponsored Content mit Teaser auf Startseite eev.ch

Wideboard auf eev.ch



9Mediadaten 2025

Wideboard

Website	 www.eev.ch
Desktop	 994 x 250 Pixel
Mobile	 640 x 320 Pixel
Format 	 GIF / JPEG / PNG
Publikationsdauer 	 mindestens 1 Monat
Target URL	 1 pro Sprache (DE/FR/IT)
Anzahl 	 max. 4 Wideboards in Rotation
Tarif	 CHF 1250.–/Monat

Kontakt und Datenanlieferung
eev, Céline Ohrendorf-Weiss, Tel. +41 31 380 10 23, 
c.ohrendorf@eev.ch
https://eev-aae.wetransfer.com

Sponsored Content

Website	 www.eev.ch
Content	 Text, Bild, Youtube-Videos und Links
Header	 Titel max. 30 Zeichen, Beschreibung 

max. 80 Zeichen, Bild ohne Text und  
Logo horizontal, min. 1920 Pixel breit

Story	 Lead max. 280 Zeichen (mit Leerzeichen)
		  Copy min. 300 Wörter, max. 1000 Wörter
		  Bildstrecken (3–5 Bilder horizontal)  

Youtube-Videos
Call to action	 Titel max. 80 Zeichen, Beschreibung 

max. 280 Zeichen, Link auf Website /
		  Landingpage, Beschriftung des Buttons 

max. 20 Zeichen
Teaser auf Startseite 	 Titel max. 30 Zeichen, Beschreibung  

80–280 Zeichen
Sprachen 	 Deutsch, Französisch, Italienisch
		  Publikation aufgrund eingegebener Spra-

chen. Übersetzungsservice siehe Seite 5
Publikationsdauer 	 mindestens 1 Monat
Tarif	 CHF 1250.– / Monat

Sponsored Contents und Wideboards
Technische Daten und Tarife

Alle Preise exkl. MwSt. und exkl. Übersetzungskosten



10 Mediadaten 2025

Onlinewerbung auf 
electro-partner.ch
Sponsored Contents und Wideboards

Der direkte Zugang zu den Endkunden
electro-partner.ch informiert die Endkunden mit redaktionellen Bei-
trägen und fundierten Reportagen über die Dienstleistungen der 
eev-Mitglieder und die neuesten Lösungen im Bereich der Elektro-
installationen. Mit einer Buchung erreichen Sie Ihre Zielgruppe, die 
Endkunden, einfach, direkt und eff izient. Ihre Werbung wird monat-
lich von rund 35 000 Personen gesehen, die sich über Lösungen 
aus der Elektrobranche informieren wollen.

shop.electro-partner.ch – der Onlineshop 
für Haushaltsgeräte 
Im Web-Shop Haushaltsgeräte können Endkunden das ELITE Haus-
haltsgeräte-Sortiment ansehen und direkt bei einem eev-Mitglied 
bestellen. Mit der Platzierung Ihrer Werbung auf der Startseite des 
Web-Shops der Electro-Partner sprechen Sie interessierte Endkun-
den direkt an.

B2C

Wideboard auf electro-partner.ch mit Link zur Herstellerseite

Wideboard auf shop.electro-partner.ch mit Link zur ProduktseiteWideboard auf shop.electro-partner.ch mit Link zur Produktseite

Wideboard auf electro-partner.ch mit Link zur Herstellerseite
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Wideboard

www.shop.electro-partner.ch

Website 	 www.electro-partner.ch
Desktop	 994 x 250 Pixel
Mobile	 640 x 320 Pixel
Format 	 GIF / JPEG / PNG
Publikationsdauer	 mindestens 1 Monat
Target URL 	 1 pro Sprache (DE/FR/IT)
Anzahl	 max. 4 Wideboards in Rotation
Tarif	 CHF 1250.– / Monat

Website	 www.shop.electro-partner.ch
Desktop	 994 x 250 Pixel
Mobile	 640 x 320 Pixel
Format 	 GIF / JPEG / PNG
Publikationsdauer	 mindestens 1 Monat
Target URL	 1 pro Sprache (DE/FR)
Anzahl 	 max. 4 Wideboards in Rotation
Tarif	 CHF 3000.– / Monat
		  (inkl. allen Pro Web-Shops)

Website 	 www.electro-partner.ch
Content	 Text, Bild, Youtube-Videos und Links
Header	 Titel max. 30 Zeichen, Beschreibung 

max. 80 Zeichen, Bild ohne Text und Logo 
horizontal, min. 1920 Pixel breit

Story	 Lead max. 280 Zeichen (mit Leerzeichen)
		  Copy min. 300 Wörter, max. 1000 Wörter
		  Bildstrecken (3–5 Bilder horizontal),  

Youtube-Videos
Call to action	 Titel max. 80 Zeichen, Beschreibung 

max. 280 Zeichen, Link auf Website / 
Landingpage, Beschriftung des Buttons 
max. 20 Zeichen

Teaser auf Startseite 	 Titel max. 30 Zeichen, Beschreibung  
max. 140 Zeichen

Sprachen	 Deutsch, Französisch, Italienisch
		  Publikation aufgrund eingegebener 

Sprachen 
Übersetzungsservice siehe Seite 5

Publikationsdauer 	 mindestens 1 Monat
Tarif	 CHF 1250.– / Monat

Kontakt und Datenanlieferung
eev, Céline Ohrendorf-Weiss, Tel. +41 31 380 10 23, 
c.ohrendorf@eev.ch	
https://eev-aae.wetransfer.com

Sponsored Content

Sponsored Contents und Wideboards
Technische Daten und Tarife

Alle Preise exkl. MwSt. und exkl. Übersetzungskosten
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Sponsored Contents und Wideboards
Wichtige Hinweise

Bereitstellung der Daten
Der Vertragspartner ist verpflichtet, der eev die für die Aufschaltung 
der Werbung notwendigen Werbemittel gemäss den jeweils gelten-
den technischen Vorgaben bis spätestens zehn Werktage vor dem 
bestätigten Aufschalttermin auf eigene Kosten zur Verfügung zu 
stellen. Die Folgen zu spät gelieferter oder mangelhafter Werbemittel 
trägt der Vertragspartner.
Bei nicht ordnungsgemässer, insbesondere verspäteter Anlieferung 
oder nachträglicher Änderung wird keine Gewähr für die Einhaltung 
des vereinbarten Aufschalttermins oder das Erfüllen der vereinbarten 
Leistung übernommen. Der volle Vergütungsanspruch der eev bleibt 
auch dann bestehen, wenn die Schaltung des Werbemittels verspä-
tet oder nicht erfolgt.

Terminverschiebung
Die Verschiebung des Zeitpunkts der Werbeaufschaltung ist nur 
schriftlich bis fünf Werktage vor der vereinbarten Aufschaltung mög-
lich. Für den neuen Insertionstermin gelten die jeweiligen aktuellen 
Konditionen und Preise, die im Internet veröffentlicht sind.

Stornierung
Eine kostenfreie Stornierung ist nur bis spätestens fünf Werktage 
vor dem vereinbarten Erscheinungstermin möglich. Die Stornierung 
kann nur schriftlich erfolgen. Bei einer Stornierung durch den Kun-
den nach Kampagnenstart oder während einer laufenden Kampagne 
bleibt der volle Vergütungsanspruch der eev bestehen.

Ablehnungsbefugnis
Die eev behält sich vor, Daten aufgrund des Inhalts, der Form oder 
der technischen Qualität abzulehnen oder zurückzuweisen. Gleiches 
gilt, wenn eine Website, auf die verlinkt wird, gegen Gesetze oder 
behördliche Bestimmungen verstösst. Ansprüche des Auftraggebers, 
insbesondere auf Schadenersatz, bestehen nicht.
Die Zurückweisung wird dem Auftraggeber frühzeitig mitgeteilt. 
Dieser ist in diesem Fall berechtigt, der eev eine geänderte Version 
des zu schaltenden Werbemittels oder der Ziel-URL, auf die verlinkt 
werden soll, zu übermitteln.

Gewährleistung und Haftung 
Die eev gewährleistet eine dem üblichen technischen Standard ent-
sprechende, bestmögliche Wiedergabe des Werbemittels. Dem Auf-
traggeber ist jedoch bekannt, dass es nach dem Stand der Technik 
nicht möglich ist, jederzeit eine gänzlich fehlerfreie Wiedergabe eines 
Werbemittels zu ermöglichen.
Bei einem Ausfall der eev-Server über einen erheblichen Zeitraum 
wird die eev versuchen, den Ausfall an Medialeistung nachzuliefern. 
Für die in dem Zeitraum nicht realisierte Medialeistung entfällt die 
Zahlungspflicht des Auftraggebers. Weitere Ansprüche sind ausge-
schlossen.
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Die Electro Magazine aktivieren den Absatz Ihrer Haushaltsgeräte: Sie 
werden als individualisiertes Werbemedium unserer eev-Mitglieder 
direkt in die Haushalte gestreut und wirken dort, wo wichtige Vorent-
scheide für einen Kauf gefällt werden. Zusätzlich steigert der Wett-
bewerb in jeder Ausgabe die Attraktivität für die Endkonsumenten. 
Die Reichweite der Electro Magazine wird mittels Einbindung in die 
Prospekte-App Profital massiv erhöht.

Technische Daten

Electro Magazine

Auflage durchschnittlich 450 000 Exemplare
Einblendungen in 
Apps Profital + Bring durchschnittlich 6 Mio. pro Jahr
Erscheinung 4 x jährlich
Druck 4-farbig
Format DIN A4
Sprachen Deutsch, Französisch, Italienisch
Umfang 24 Seiten

Kontakt
eev, Martin Wahlen, +41 31 380 10 35, m.wahlen@eev.ch

Streutermine 2025

Ausgabe März Mai August Oktober

Eingabeschluss: 09.12.2024 17.02.2025 05.06.2025 30.06.2025

Streutermin: 03.03.2025 12.05.2025 25.08.2025 20.10.2025

Gültigkeit bis:  11.05.2025 24.08.2025 19.10.2025 31.12.2025

ELITE Saisonrezept

Klassischer Frühlings-
Flammkuchen

Pollen, Milben, Duft stoff e

Richtig waschen
bei Allergien

ELITE
Wettbewerb

Gewinnen Sie Preise 

im Wert von über 

CHF 3000.– 
Online mitmachen:

electro-partner.ch

ELITE Electro Magazin März 2024
Gültig bis 12. Mai 2024

Waschmaschine WASLIEEV500
Soft Water und ProSteam-Technologie. Woolmark Green-Zertifikat. Bis 10 kg Trockenwäsche. Absolute-
Wash 49 Min.-Programm. Auff risch- und Entknitterungsprogramm mit Dampf. Extragrosses LED-Display. 
Startzeitvorwahl max. 20 Std. 1600 U/Min. Energieverbrauch pro Betriebszyklus 0,41 kWh. 

Wärmepumpentrockner TWSLIEEV500
Woolmark Blue-Zertifikat. Bis 9 kg Trockenwäsche. 3D-Scan-Technologie. Extragrosses LED-Display. 
28 Trockenprogramme. Zeitprogramm. Startzeitvorwahl max. 20 Std. Restzeitanzeige. Energieverbrauch 
im Standard-Baumwollprogramm bei Vollbefüllung 1,68 kWh. 

Dazu passend: Der Mikroplastikfilter E9WHMIC1 von Electrolux. Fängt Mikroplastikfasern von 
synthetischer Kleidung und Textilien auf. Filtert bis zu 90 % aller Mikroplastikfasern. 99.–
Mehr Informationen finden Sie auf Seite 6.

2090.–
Exklusivmodell

1990.–
Exklusivmodell
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Einbaukühlschrank IK285SAEEV
Nutzinhalt gesamt 262 Liter, ****Gefrierfach 25 Liter. 
Digitale Temperaturanzeige, DynamicAir. Tür-Warnsi-
gnal. LED-Beleuchtung. Soft Closing. Filter CleanAir+. 
4 Türfächer, 1 grosse vollausziehbare Schublade mit 
Feuchtigkeitseinstellung, 1 Zusatzschublade Extra-
Zone. Schnellkühlung. H/B/T: 152,3/54,7/57,5 cm. 
Vollintegrierbar, Festtür-Technik (SMS 12/6).

Gefrierschrank SG280NEEV NoFrost
NoFrost-Technologie. Nutzinhalt 280 Liter. Touch-
bedienung mit digitaler Temperatur-Anzeige. 
Schnellgefrierschalter FastFreeze mit automatischer 
Rückstellung. QuickDoorOpening. Temperatur- 
und Tür-Warnsignal. 2 Tablare, 5 Schubladen. 
LED-Beleuchtung oben. H/B/T: 186/59,5/65 cm. 

Modelle aufeinander sorgt in jedem Bereich für perfekte Ergebnisse. Die Investition 
lohnt sich also auf alle Fälle. Denn auf Dauer kostet Sie Ihr altes Gerät nämlich mehr 
– vor allem mit Blick auf Ihre Stromrechnung. 

Persönlich und angenehm
Stöbern Sie doch einfach im vorliegenden Electro Magazin und entdecken Sie unsere 
attraktiven Angebote. Hat eines davon Ihr Interesse geweckt? Dann lassen Sie sich 
von uns beraten. Wenn Sie sich für ein Gerät entschieden haben, liefern wir es zu 
Ihnen nach Hause und kümmern uns um die Installation. Und später sind wir selbst-
verständlich auch für Sie da – immer in Ihrer Nähe.
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Einbaubackofen Combair V4000 38C 
Heissluft . Ober-/Unterhitze. PizzaPlus. Zartgaren. GourmetGuide. EasyCook – Einstelltipps. Favoriten. 
Warmhalten. Schnellaufheizen. Integrierte Rezepte. Vollfarbiges Grafikdisplay Touch. 16 Sprachen. 
Breite 55 oder 60 cm (SMS/EURO).

Einbau-Backofen/Steamer CombiSteamer V6000 38C 
Heissluft . Dämpfen. Vacuisine – gradgenaue Einstellung. Zartgaren mit Gargutsensor. GarAutomatik. 
RegenerierAutomatik. Profi-Backen. EasyCook – Einstelltipps. Favoriten. Wellness. Warmhalten. Vollfarbiges 
Grafikdisplay Touch. 16 Sprachen. Breite 55 oder 60 cm (SMS/EURO).

1450.–
Exklusivmodell

Einbauherd Combair Special Edition ELITE
Die perfekte Integration für den Untereinbau in die Schweizer Norm-Küche. Premium-Materialien, hoher Bedien-
komfort. Türe mit Soft Open und Soft Close. Einfache Handhabung mit Drehschaltern und Bedienfeld mit LED-
Display. Mit Geräteschublade. Funktionen: Tageszeitanzeige, Timer, Anzeige Temperatur, Anzeige Betriebsarten, 
Tellerwärmen, Signalton, Schnellaufheizen. Vernetzbar via V-ZUG@home App. H/B/T: 75,9/54,8/56,9 cm (SMS 6/6).

2590.–

4390.–

Mikrowellen-Backofen EMPK11 F645 CH
Edelstahl-Garraum 40 Liter. Grill 1600 Watt, Heissluft  
1200 Watt, Mikrowelle 900 Watt. TFT-Farbdisplay 4,5” 
mit Touch-Control, HomeNet App. Soft Close-Back-
ofentür, integrierter Türgriff . B/H/T: 45,5/59,5/56 cm 
(EURO 60 cm).

Induktions-Kochfeld mit integriertem 
Dunstabzug BVH 2065B F KIT
4 elektronisch geregelte Induktions-Kochzonen, mit 
Turbostufe, davon eine Flexizone. Für Abluft - und 
Umluft betrieb geeignet. Slider-Bedienung. Rahmen-
los. Inkl. Umluft kit und Aktivkohlefilter. Breite 60 cm, 
Ausschnitt B/T: 56/49 cm.

Einbaubackofen mit Hydrolyse 
BIK11 FH8TS2 PT CH
Garraum 73 Liter. 105 Funktionen, TFT-Farbdisplay 
4,5” mit Touch-Control. HomeNet App. Email-Innen-
raumbeschichtung. Soft Close-Backofentür, integrier-
ter Türgriff . (EURO 60 cm)

1499.–

1599.–

1699.–

Premium-Materialien, 
hoher Bedienkomfort

Name

Vorname  Geb. Datum

Strasse / Nr.

PLZ Ort

Telefon  eev Mitglieder-Nr.*

E-Mail

Die Wettbewerbspreise sind abgebildet auf folgenden Seiten:
(Diese Seite ist für die Nennung nicht erlaubt)

Absender (bitte in Blockschrift )

Die Gewinnerinnen und Gewinner werden schrift lich benachrichtigt. Der Rechtsweg ist ausgeschlossen. Mit der Teilnahme am Wettbewerb erklären Sie sich damit einverstanden, dass Ihr Name, Vorname und Wohn-
ort im Fall eines Gewinns unter «electro-partner.ch» und in Social Media-Kanälen publiziert werden können. Zudem erklären Sie sich damit einverstanden, dass Ihre Daten zwecks Wettbewerbsabwicklung an den 
jeweiligen ELITE Electro-Partner sowie an den Produkthersteller weitergeleitet werden und diese Ihre Angaben zu eventuellen Marketingzwecken verwenden dürfen.

Mitmachen und gewinnen!

*Wird durch Ihren ELITE Electro-Partner ausgefüllt
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QR-Code scannen 
und direkt 

online teilnehmen!

Gewinnen Sie
attraktive

Wettbewerbspreiseim Wert von über
CHF 3000.–

ELITE Wettbewerb
 In diesem ELITE Electro Magazin sind drei Preise «versteckt», die verlost werden. Finden Sie die unten 
aufgeführten Geräte und geben Sie Ihrem ELITE Electro-Partner den ausgefüllten Coupon ab – die Adresse 
finden Sie auf der Titelseite – oder füllen Sie das Formular online unter www.electro-partner.ch aus. 
Unter allen Teilnehmenden verlosen wir zusätzlich vier Jahresabonnemente von «le menu», dem Schweizer 
Kochmagazin. Einsendeschluss ist der 4. Oktober 2024. Viel Glück! 

Waschmaschine ASKO W2 EEV
im Wert von CHF 1890.–

Glacemaschine NEMOX Gelato Chef i-green
im Wert von CHF 399.–

ContactGrill Braun CG9167 
im Wert von CHF 349.–

Die Gewinnerinnen und Gewinner des Wettbewerbs in der ELITE Electro Magazin-Ausgabe Mai 2024 wurden 
unter «electro-partner.ch» bekannt gegeben sowie persönlich benachrichtigt. Folgende Preise wurden verlost:

Waschmaschine Electrolux WASLIEEV500

Bügelstation Braun CareStyle 5 IS5245BL

Herzlichen Glückwunsch allen Gewinnerinnen und Gewinnern. Wir danken den Sponsoren der Preise.
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1. Preis 
Waschmaschine W2 EEV
im Wert von CHF 1890.–

2. Preis
Glacemaschine Gelato Chef 
i-green im Wert von CHF 399.–

4.–7. Preis 
4-mal 1 Jahresabo 
von «le menu» 
im Wert von je CHF 99.–

lohnt sich also auf alle Fälle. Denn auf Dauer kostet Sie Ihr altes Gerät nämlich mehr 
– vor allem mit Blick auf Ihre Stromrechnung. 

Persönlich und angenehm
Stöbern Sie doch einfach im vorliegenden Electro Magazin und entdecken Sie unsere 
attraktiven Angebote. Hat eines davon Ihr Interesse geweckt? Dann lassen Sie sich 
von uns beraten. Wenn Sie sich für ein Gerät entschieden haben, liefern wir es zu 
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Von Basilikum bis Salbei

Fünf Kräuter für die
italienische Küche 
Wussten Sie, dass Sie mit fünf Kräutern fast alle italienischen 
Rezepte nachkochen können? Wir verraten Ihnen, wie 
Basilikum und Co. wirken und welche Gerichte Sie damit 
zaubern können.

Basilikum – das Königskraut
Basilikum stammt vom griechischen «basileus» ab und steht für «König». Seinem 
Namen macht das sehr würzige und leicht scharfe Kraut auch alle Ehre. Denn es 
ist das bekannteste und beliebteste in der italienischen Küche. Neben Klassikern 
wie Insalata Caprese, Pizza Margherita, Pesto und Tomatensauce wird es 
auch für zahlreiche andere Gerichte verwendet. Es passt nämlich auch 
hervorragend zu Fleisch, Fisch sowie Suppen und verleiht Cocktails 
eine herrliche Frische. Und ganz nebenbei hat es auch 
noch eine antibakterielle sowie entzündungshemmen-
de Wirkung und hilft  dabei, den gereizten Magen zu 
beruhigen, Gallenbeschwerden zu lindern und Zellen 
zu schützen. 

Rosmarin – der Meerestau
Der Rosmarin verdankt seinen Namen dem Lateinischen. «ros marinus» bedeutet 
«Tau des Meeres». An der Mittelmeerküste, wo die Sträucher gedeihen, setzt sich der 
Tau auf ihren Blüten und Zweigen ab. Rosmarin schmeckt würzig, herb und leicht 
bitter. Es verleiht Wildgerichten, Lamm, Rind, Schwein und Geflügel ein einzigartiges 

Aroma, ist aber auch in mediterranen Eintöpfen beliebt. Und nicht 
zuletzt hat es viel für die Gesundheit zu bieten. Schliesslich 

regt es den Kreislauf an, es fördert die Durchblutung 
und es stärkt die Nerven. 

Einbaubackofen H 2456-60 B
7-Segment Display. Versenkbare Drehregler (Easy-
Control). Garraum 76 Liter mit PerfectClean, 5 Ein-
schubebenen. 8 Betriebsarten (Heissluft  plus, Ober-/
Unterhitze, Intensivbacken etc.), Schnellaufheizung. 
Farbe: Obsidianschwarz (EURO 60 cm).

Induktions-Kochfeld KM 7361 FL
Herdunabhängig. 4 Vario-Kochzonen, ComfortSelect-
Bedienung gelb, Glaskeramik schwarz. Miele@home, 
Con@ctivity. Booster 3000 W. Permanente Topf-
erkennung, Warmhalte- und Stop & Go-Funktion. 
Flächenbündig (62,4/52,4 cm) oder aufliegend 
(56–60/49–50 cm). 

1670.–

1420.–

Fortsetzung auf Seite 22

Die Wettbewerbspreise sind abgebildet auf folgenden Seiten:
(Diese Seite ist für die Nennung nicht erlaubt)

Die Gewinnerinnen und Gewinner werden schrift lich benachrichtigt. Der Rechtsweg ist ausgeschlossen. Mit der Teilnahme am Wettbewerb erklären Sie sich damit einverstanden, dass Ihr Name, Vorname und Wohn-
ort im Fall eines Gewinns unter «electro-partner.ch» und in Social Media-Kanälen publiziert werden können. Zudem erklären Sie sich damit einverstanden, dass Ihre Daten zwecks Wettbewerbsabwicklung an den 
jeweiligen ELITE Electro-Partner sowie an den Produkthersteller weitergeleitet werden und diese Ihre Angaben zu eventuellen Marketingzwecken verwenden dürfen.

Mitmachen und gewinnen!

ELITE Wettbewerb
 In diesem ELITE Electro Magazin sind drei Preise «versteckt», die verlost werden. Finden Sie die unten 
aufgeführten Geräte und geben Sie Ihrem ELITE Electro-Partner den ausgefüllten Coupon ab – die Adresse 
finden Sie auf der Titelseite – oder füllen Sie das Formular online unter 
Unter allen Teilnehmenden verlosen wir zusätzlich vier Jahresabonnemente von «le menu», dem Schweizer 
Kochmagazin. Einsendeschluss ist der 4. Oktober 2024. 

Waschmaschine ASKO W2 EEV
im Wert von CHF 1890.–

Glacemaschine NEMOX Gelato Chef i-green
im Wert von CHF 399.–

ContactGrill Braun CG9167 
im Wert von CHF 349.–

Die Gewinnerinnen und Gewinner des Wettbewerbs in der ELITE Electro Magazin-Ausgabe Mai 2024 wurden 
unter «electro-partner.ch» bekannt gegeben sowie persönlich benachrichtigt. Folgende Preise wurden verlost:

Waschmaschine Electrolux WASLIEEV500

Bügelstation Braun CareStyle 5 IS5245BL

Herzlichen Glückwunsch allen Gewinnerinnen und Gewinnern. Wir danken den Sponsoren der Preise.
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1. Preis 
Waschmaschine W2 EEV
im Wert von 

Einbaubackofen H 2456-60 B
7-Segment Display. Versenkbare Drehregler (Easy-
Control). Garraum 76 Liter mit PerfectClean, 5 Ein-
schubebenen. 8 Betriebsarten (Heissluft  plus, Ober-/
Unterhitze, Intensivbacken etc.), Schnellaufheizung. 
Farbe: Obsidianschwarz (EURO 60 cm).

Induktions-Kochfeld KM 7361 FL
Herdunabhängig. 4 Vario-Kochzonen, ComfortSelect-
Bedienung gelb, Glaskeramik schwarz. Miele@home, 
Con@ctivity. Booster 3000 W. Permanente Topf-
erkennung, Warmhalte- und Stop & Go-Funktion. 
Flächenbündig (62,4/52,4 cm) oder aufliegend 
(56–60/49–50 cm). 

1670.–1670.–

1420.–1420.–

Nutzinhalt gesamt 262 Liter, ****Gefrierfach 25 Liter. 
Digitale Temperaturanzeige, DynamicAir. Tür-Warnsi-
gnal. LED-Beleuchtung. Soft Closing. Filter CleanAir+. 
4 Türfächer, 1 grosse vollausziehbare Schublade mit 
Feuchtigkeitseinstellung, 1 Zusatzschublade Extra-
Zone. Schnellkühlung. H/B/T: 152,3/54,7/57,5 cm. 

Gefrierschrank SG280NEEV NoFrost
NoFrost-Technologie. Nutzinhalt 280 Liter. Touch-
bedienung mit digitaler Temperatur-Anzeige. 
Schnellgefrierschalter FastFreeze mit automatischer 
Rückstellung. QuickDoorOpening. Temperatur- 
und Tür-Warnsignal. 2 Tablare, 5 Schubladen. 
LED-Beleuchtung oben. H/B/T: 186/59,5/65 cm. 

Digitale Temperaturanzeige, DynamicAir. Tür-Warnsi-

Einbaukühlschrank IK285SAEEV
Nutzinhalt gesamt 262 Liter, ****Gefrierfach 25 Liter. 
Digitale Temperaturanzeige, DynamicAir. Tür-Warnsi-
gnal. LED-Beleuchtung. Soft Closing. Filter CleanAir+. 
4 Türfächer, 1 grosse vollausziehbare Schublade mit 
Feuchtigkeitseinstellung, 1 Zusatzschublade Extra-
Zone. Schnellkühlung. H/B/T: 152,3/54,7/57,5 cm. 
Vollintegrierbar, Festtür-Technik (SMS 12/6).

Mikrowellen-Backofen EMPK11 F645 CH
Edelstahl-Garraum 40 Liter. Grill 1600 Watt, Heissluft  
1200 Watt, Mikrowelle 900 Watt. TFT-Farbdisplay 4,5” 
mit Touch-Control, HomeNet App. Soft Close-Back-
ofentür, integrierter Türgriff . B/H/T: 45,5/59,5/56 cm 

Induktions-Kochfeld mit integriertem 
Dunstabzug BVH 2065B F KIT
4 elektronisch geregelte Induktions-Kochzonen, mit 
Turbostufe, davon eine Flexizone. Für Abluft - und 
Umluft betrieb geeignet. Slider-Bedienung. Rahmen-
los. Inkl. Umluft kit und Aktivkohlefilter. Breite 60 cm, 
Ausschnitt B/T: 56/49 cm.

Einbaubackofen mit Hydrolyse 
BIK11 FH8TS2 PT CH
Garraum 73 Liter. 105 Funktionen, TFT-Farbdisplay 
4,5” mit Touch-Control. HomeNet App. Email-Innen-
raumbeschichtung. Soft Close-Backofentür, integrier-
ter Türgriff . (EURO 60 cm)

Edelstahl-Garraum 40 Liter. Grill 1600 Watt, Heissluft  
1200 Watt, Mikrowelle 900 Watt. TFT-Farbdisplay 4,5” 
mit Touch-Control, HomeNet App. Soft Close-Back-
ofentür, integrierter Türgriff . B/H/T: 45,5/59,5/56 cm 

4 elektronisch geregelte Induktions-Kochzonen, mit 

Umluft betrieb geeignet. Slider-Bedienung. Rahmen-
los. Inkl. Umluft kit und Aktivkohlefilter. Breite 60 cm, 

Garraum 73 Liter. 105 Funktionen, TFT-Farbdisplay 
4,5” mit Touch-Control. HomeNet App. Email-Innen-
raumbeschichtung. Soft Close-Backofentür, integrier-

ELITE Electro Magazin Mai 2024
Gültig bis 18. August 2024

ELITE Saisonrezept

Crêpes-Rollen mit 
Heidelbeeren
und Brombeeren

Vitaminspender Heidelbeere

So gesund sind
Heidelbeeren

ELITE
Wettbewerb

Gewinnen Sie Preise im Wert von über CHF 3600.– Online mitmachen:electro-partner.ch

Electro Magazine
Die Kundenmagazine für Haushaltsgeräte

ELITE
Wettbewerb

Gewinnen Sie Preise im Wert von über CHF 3600.– Online mitmachen:electro-partner.ch

ELITE Electro Magazin August 2024
Gültig bis 20. Oktober 2024

ELITE Saisonrezept

Blüten-Pappardelle
mit Salbei-Butter

Von Basilikum bis Salbei  

Fünf Kräuter für die 
italienische Küche

ELITE
Wettbewerb

Gewinnen Sie Preise im Wert von über CHF 3000.– Online mitmachen:electro-partner.ch

Weitere Infos unter:
www.eev-partner.ch | Dienstleistungen | Magazine

B2C
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elitec und e-tec
Die Kundenmagazine für Elektro- und Kommunikationstechnik

Präsentieren Sie Ihre Produkte in Print- und Onlineform direkt den 
Endkonsumentinnen und Endkonsumenten. Das Printmagazin 
elitec wird zweimal im Jahr direkt in 250 000 Haushalte verteilt. 
Jeden Monat erscheint zudem ein anderer elitec-Beitrag im Online-
magazin e-tec, das direkt auf den Firmenwebsites von mehr als 120 
Elektroinstallationsunternehmen ausgespielt wird. Ihre Werbung 
ist sowohl im Printmagazin als auch im personalisierten Online-
magazin der abonnierten Elektroinstallationsunternehmen sichtbar 
und bleibt während 6 Monaten online. Mit einem Inserat oder einem 
PPR-Bericht in den Magazinen elitec und e-tec unterstützen Sie die 
Elektroinstallationsfachpersonen beim Verkauf Ihrer Lösungen an 
Bauherrschaft en, Eigentümer und Mieter.
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Magazin für Elektro- und Kommunikationstechnik 

Zentralstaubsauger: 
Mehr Hygiene und 
Komfort

Blitzschutz: 
Investition in 
die Sicherheit

Clever Wohnen 
dank smarter 
Renovation

Gute Gründe 
für eine 
Elektrolehre

WETTBEWERB

1 von 3 × CHF 500.– 

Reka-Checks

gewinnen

Volle Wirkung für Ihre
        E-Mobility-Ladestation

Mehr Informationen im 
e tec Onlinemagazin
auf unserer Website
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Wer in Ladestationen investiert, steigert den Mehrwert der Immobilie.

Es tut sich was im Energiemarkt der 
Schweiz. Die Ziele der Energiestrategie 2050 fest 
im Blick, wurde auch im vergangenen Jahr wie-
der Einiges bewegt. Swissolar schätzt aufgrund 
diverser Faktoren, dass 2023 rund 1500 MW 
Photovoltaik-Leistung neu installiert wurde. 
Dies entspricht einem Marktwachstum von fast 
40 Prozent gegenüber dem Vorjahr. Die per 
Jahresende 2023 installierte Leistung liegt bei 
über 6200 MW, was 2024 eine Jahres-Strompro-
duktion von rund 6 TWh ermöglicht. Dadurch 
wird bereits in diesem Jahr die Schwelle von 
10 Prozent Solarstrom am gesamten Jahres-
stromverbrauch der Schweiz erreicht. Eine 
Marke, die Swissolar eigentlich als Ziel für 2025 
gesetzt hatte. Damit auch die weiteren Ziele 
erreicht werden können, muss es so sein, dass 
nicht nur Einfamilienhäuser mit Solarstrom-

anlagen ausgestattet werden, sondern dass 
auch bei Mehrfamilienhäusern vermehrt in diese 
Technologie investiert wird.

ELEKTROINSTALLATEURE, 
DIE FORTSCHRITTMACHER

Sie hat es kürzlich wieder getan, die 
Möschinger AG in Weinfelden: Im Auftrag in ein 
neues Mehrfamilienhaus eine Photovoltaikan-
lage und E-Mobility-Ladestationen eingebaut. 
«Die Anlage produziert 60 kW und in der Garage 
haben wir bei 20 Plätzen die Vorinstallation 
vorgenommen und 3 Plätze komplett ausge-
stattet», beschreibt Michael Füger das Projekt. 
«In Neubauten hat sich eine solche Kombina-
tion bewährt und wird auch immer häufiger zum 
Standard. Bauherren, die mit diesen Themen 
bereits vertraut sind, kommen oft selbst mit 

dieser Idee auf uns zu», erzählt der Projekt-
leiter. Selbst bei bestehenden Bauten gibt es 
einen Markt: «Das Nachrüsten ist eher schwie-
rig, aber nicht unmöglich. Da sind der Hausan-
schluss und die bestehende Elektroverteilung 
entscheidend um abzuschätzen, was möglich 
ist. Im Stockwerkeigentum ist es immer gut, 
wenn wir die Projekte an den Versammlungen 
selbst vorstellen und erklären können. So kön-
nen offene Fragen direkt beantwortet und Vor-
teile aufgezeigt werden.» So sind zum Beispiel 
die Abrechnungssysteme längst keine Hexerei 
mehr. «Dort gibt es von der direkten Abrech-
nung durch ein Energieversorgungsunter-
nehmen über einfache Abrechnungsplattfor-
men, die von einem rüstigen Rentner mit freien 
Kapazitäten bedient werden können, alles», 
erklärt er.

Kombination mit Zukunft:
      Mehrfamilienhäuser mit PV-Anlage 
und E-Mobility-Ladestationen

Photovoltaik und Elektromobilität sind zwei wichtige Eckpfeiler unserer Energiezukunft und entfalten 
ihre volle Wirkung in Kombination. Mit Blick auf die Energiestrategie 2050 ist es unerlässlich, dass nicht 
nur bei Einfamilienhäusern auf dieses Traumduo gesetzt wird, sondern auch bei Mehrfamilienhäusern. 
Das sieht auch Michael Füger, Projektleiter der Möschinger AG in Weinfelden so.
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Stimmen der Hausanschluss und die bestehende Elektroverteilung, ist auch das Nachrüsten möglich.

GENÜGT EIN STANDARDANSCHLUSS 
BEI EINEM MEHRFAMILIENHAUS?

Der Hausanschluss bildet eine der tragen-
den Säulen eines solchen Projekts. «Die Ener-
gieversorger geben vor, dass man nur die Hälfte 
des Hausanschlusses für die E-Mobility nutzen 
darf. Ihn anzupassen, wird sehr teuer», erklärt 
der Profi. «Dazu kommt die Arbeit und das Kabel 
des Energiewerks.» Aber er hält fest: «Der Durch-
schnittsschweizer fährt rund 30 km pro Tag. 
Da benötigt man gar nicht so viele Ampère Haus-
anschluss zum Laden, wie man zu Beginn viel-
leicht meint.»

TIPPS BEI EIGENTÜMERGEMEIN-
SCHAFTEN

Um im Fall von Eigentümergemeinschaf-
ten nichts zu verpassen, gibt uns der eidg. dip-
lomierte Elektroinstallateur folgende Tipps: 
«Es hat sich bewährt, im vornherein unbedingt 
ein Flachband zu installieren und auch die Ver-

teilkästen im Voraus einzubauen. Denkt man 
zudem an die nötigen Leerrohre, ist man für 
alle späteren Eventualitäten gewappnet.»

LADESTATIONEN LOHNEN SICH
Obwohl man noch nicht ganz genau weiss, 

wohin die Reise geht, stellt Michael Füger einen 
Mentalitätswechsel bei den Eigentümern von 
Mehrfamilienobjekten fest: «Beim Selberver-
kaufen von Strom gibt’s einen Mehrwert und 
der kommt an. Darüber hinaus sind die Wert-
steigerung einer Immobilie sowie das zukunfts-
gerichtete Denken weitere Argumente, um in 
Ladestationen zu investieren. Die Eigentümer 
wollen keine Leerstände in den Wohnungen und 
dadurch wird das Laden in der eigenen Tiefga-
rage langsam zum Standard. Man kann das mit 
dem Trend zum Waschturm in der Wohnung 
vergleichen – die Menschen wollen unabhän-
gig sein. Das ist beim Laden nicht anders. 
Wir hatten auch schon direkte Anfragen von Mie-

tern, um Ladestationen einbauen zu lassen. 
Da gibt es schon einen gewissen Druck auf die 
Eigentümer seitens der Mieterschaft.» Rosige 
Aussichten für die clevere Kombination von 
PV-Anlagen und E-Mobility-Ladestationen.

Michael Füger, Projektleiter der Möschinger AG in Weinfelden

«Der Durchschnittsschweizer 
fährt rund 30 km pro Tag. 

Da benötigt man gar nicht 
so viele Ampère Hausan-

schluss zum Laden, wie man 
zu Beginn vielleicht meint.»

Mehr zum Thema
Alternative Energien im 
e tec onlinemagazin
auf unserer Website
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GENÜGT EIN STANDARDANSCHLUSS 
BEI EINEM MEHRFAMILIENHAUS?

Der Hausanschluss bildet eine der tragen
den Säulen eines solchen Projekts. «Die Ener
gieversorger geben vor, dass man nur die Hälfte 
des Hausanschlusses für die E-Mobility nutzen 
darf. Ihn anzupassen, wird sehr teuer», erklärt 

dieser Idee auf uns zu», erzählt der Projekt-
leiter. Selbst bei bestehenden Bauten gibt es 
einen Markt: «Das Nachrüsten ist eher schwie-
rig, aber nicht unmöglich. Da sind der Hausan-

Mehrfamilienhäuser mit PV-Anlage 

Photovoltaik und Elektromobilität sind zwei wichtige Eckpfeiler unserer Energiezukunft und entfalten 
ihre volle Wirkung in Kombination. Mit Blick auf die Energiestrategie 2050 ist es unerlässlich, dass nicht 
nur bei Einfamilienhäusern auf dieses Traumduo gesetzt wird, sondern auch bei Mehrfamilienhäusern. 

der Einiges bewegt. Swissolar schätzt aufgrund 
diverser Faktoren, dass 2023 rund 1500 MW 
Photovoltaik-Leistung neu installiert wurde. 
Dies entspricht einem Marktwachstum von fast 
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Mehr Wohnkomfort, mehr Sicherheit und 
höhere Energieeffizienz: Ein Umbau oder eine 
Renovation eröffnet zahlreiche Möglichkeiten, 
benötigt aber auch eine Menge Planung. Einer 
der ersten Ansprechpartner ist in jedem Fall der 
Elektrofachmann. Dank seinem Know-how und 
seiner Erfahrung kann er sicherstellen, dass 
Leerläufe vermieden werden und Investitionen 
sich auch langfristig lohnen.

WENN WÜNSCHE KLAR WERDEN
Der Ausgangspunkt für einen erfolgrei-

chen Umbau oder eine Renovation ist eine 
gründliche Bestandesaufnahme. Dazu gehört 
eine sorgfältige Analyse der vorhandenen Bau-
substanz, der elektrischen Installationen und 
der technischen Infrastruktur. Darüber hinaus 
ist es wichtig, sich über die eigenen Wünsche 
an das zukünftige Wohn- und Lebensumfeld 
klar zu werden. Möchten Sie mehr Wohnkom-

fort durch Smart-Home-Anwendungen? Soll 
das ganze Haus erneuert oder lediglich einzelne 
Räume aufgewertet werden? Indem Sie Ihre 
Ziele genau definieren, können Sie gemeinsam 
mit Ihrem Elektriker die bestmöglichen Lösun-
gen entwickeln. Er gleicht anschliessend die 
Baugegebenheiten mit Ihren Bedürfnissen und 
Ihrem Budget ab und hilft dabei, potenzielle 
Herausforderungen und Verbesserungsmög-
lichkeiten zu erkennen. 

FRÜHZEITIG KOORDINIEREN, 
REIBUNGSLOS RENOVIEREN

Sind mehrere bauliche Massnahmen 
geplant, gilt es, diese sorgfältig aufeinander 
abzustimmen, um Verzögerungen zu minimie-
ren. Zum Beispiel sollten Änderungen an der 
Gebäudehülle, wie der Einbau neuer Fenster 
oder die Dämmung, mit den elektrischen In-
stallationen koordiniert werden, um eine rei-

bungslose Integration von Steckdosen, Schal-
tern und Leitungen zu gewährleisten. Darüber 
hinaus ist es wichtig, die Abhängigkeiten zwi-
schen verschiedenen Massnahmen zu berück-
sichtigen. Zum Beispiel kann der Austausch der 
Heizungsanlage Auswirkungen auf die Elek-
troinstallationen haben, wenn zusätzliche Strom-
anschlüsse oder Steuerungssysteme benötigt 
werden. Eine frühzeitige Koordination zwischen 
den verschiedenen Gewerken ist also unerläss-
lich, um potenzielle Probleme zu identifizieren 
und rechtzeitig Lösungen zu finden.

IN DIE ZUKUNFT GEDACHT
Bedürfnisse und Gegebenheiten können 

sich im Lauf der Zeit ändern: Der Nachwuchs 
zieht aus, die Bewohner werden älter und die 
Technik entwickelt sich weiter. Es ist daher sinn-
voll, durch vorausschauende Planung eine 
gewisse Flexibilität zu gewährleisten und sich 

Smart renovieren
      dank sorgfältiger Planung

Ein Umbau oder eine Renovation sind bedeutende Schritte auf dem Weg zum 
eigenen Traum-Zuhause. Ob kleine oder grosse Veränderungen anstehen: 
Strom braucht es immer – darum ist der frühzeitige Beizug eines Elektrikers 
in jedem Fall entscheidend für ein optimales Ergebnis.

Smart-Home-Technologien bieten viele Möglichkeiten, individuelle Bedürfnisse, Komfort und Energieeffizienz zu vereinen.
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möglichst viele Optionen zur späteren Erweite-
rung offen zu halten. Dazu gehört das Einplanen 
von genügend Leerrohren für die elektrische In-
stallation, denn dies erleichtert die künftige Inte-
gration von Smart-Home-Anwendungen – so 
kann Ihr Haus jederzeit mit Ihren Bedürfnissen 
mitwachsen. Sind zusätzliche Leerrohre keine 
Option, können eventuell neue Leitungswege in 
Sockelleisten, Heizungsschächten oder ausge-
dienten Kaminen durch den Elektriker erschlos-
sen werden. Ist auch dies nicht möglich, ist eine 
Funklösung eine gute Alternative. Sie lässt sich 
ohne viel Aufwand vom Elektriker einbauen und 
kann jederzeit erweitert werden.

INTELLIGENTE WOHNWELTEN
Smart-Home-Technologien bieten eine 

Vielzahl von Möglichkeiten, den Wohnkomfort 
zu steigern und das Haus ganz auf die individu-
ellen Bedürfnisse der Bewohner abzustimmen. 
Intelligente Beleuchtungssysteme ermöglichen 
zum Beispiel die Anpassung von Helligkeit und 
Farbtemperatur in den verschiedenen Räumen. 
Dank programmierbaren Lichtszenen wird in 
jeder Situation die ideale Atmosphäre geschaf-
fen. Auch Jalousien und Vorhänge können 
automatisch gesteuert werden, basierend auf 
Zeitplänen, Wetterbedingungen oder Bewe-
gungssensoren. Intelligente Heizungssysteme 
sorgen jederzeit für die individuelle Wohl-
fühltemperatur und produzieren jeweils nur so 
viel Wärme, wie aktuell benötigt wird. Das ist 
nicht nur praktisch, sondern sorgt auch für mehr 

Energieeffizienz. Zudem können Smart-Home-
Anwendungen für mehr Sicherheit sorgen: 
Mit Bewegungsmeldern, vernetzten Überwa-
chungskameras und ausgeklügelten Anwesen-
heitssimulationen halten Sie unerwünschte 
Gäste elegant fern.

RUNDUM EFFIZIENT VERNETZT
Wer Wert auf Energieeffizienz legt, sollte 

vor einem möglichen Umbau über die Anschaf-
fung einer Photovoltaikanlage nachdenken. Sie 
erzeugt nicht nur saubere Energie, sondern kann 
auch intelligent vernetzt werden, um den Ener-
gieverbrauch im Haushalt weiter zu optimieren. 
Zum Beispiel können durch die Integration mit 
dem Smart-Home-System verschiedene Haus-
haltsgeräte wie Waschmaschinen, Geschirrspü-
ler und Boiler so programmiert werden, dass 
sie ihre Tätigkeiten dann ausführen, wenn die 
Sonne am stärksten scheint und die Photovol-
taikanlage ihre maximale Leistung erzielt. 
Dadurch wird der selbst erzeugte Solarstrom 
optimal genutzt. Eine weitere Option ist der Ein-
bau einer Wärmepumpe oder die Nutzung von 
Fernwärme. Damit kann zum Beispiel der 
Geschirrspüler direkt mit Warmwasser versorgt 
werden, statt dass er das kalte Wasser selbst 
aufheizen muss.

FINANZIELLE WEICHEN STELLEN
Wer Renovationsarbeiten clever plant, 

spart nicht nur langfristig Energiekosten, son-
dern hat auch kurzfristig steuerliche Vorteile. 

Grundsätzlich gilt : Was dem Werterhalt der 
Immobilie dient, kann vom steuerbaren Ein-
kommen abgezogen werden. Findet jedoch eine 
Wertvermehrung statt, zum Beispiel durch einen 
Anbau, zählt dies nicht zum Liegenschaftsun-
terhalt und ist daher nicht abzugsfähig. Bei grö-
sseren Unterhaltsarbeiten kann es sich lohnen, 
diese in einzelne Etappen auf mehrere Steuer-
perioden zu verteilen, um das Maximum aus 
den Steuererleichterungen herauszuholen. In 
vielen Kantonen sind zudem Investitionen 
abzugsfähig, die eine Steigerung der Energieef-
fizienz oder die Nutzung erneuerbarer Energien 
zur Folge haben. Dazu gehört zum Beispiel das 
Isolieren von Kellerräumen, das Sanieren einer 
Heizung oder die Installation einer Solaranlage. 
Am besten kontaktieren Sie Ihre kantonale Steu-
erbehörde, um Fragen im Zusammenhang mit 
Steuervorteilen zu klären. So ist ein reibungs-
loser Ablauf von Umbau oder Renovation 
gewährleistet – von der Planung durch den Elek-
triker über die Umsetzung bis zum steuertech-
nischen Abschluss des Projekts.

Eine sorgfältige Analyse der bestehenden Elektroinstallationen gehört zur smarten Renovation mit dazu.

Entecken Sie mehr zum Thema 
Umbau & Renovation im 
e tec Onlinemagazin
auf unserer Website
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hinaus ist es wichtig, die Abhängigkeiten zwi-
schen verschiedenen Massnahmen zu berück-
sichtigen. Zum Beispiel kann der Austausch der 
Heizungsanlage Auswirkungen auf die Elek-
troinstallationen haben, wenn zusätzliche Strom-
anschlüsse oder Steuerungssysteme benötigt 
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den verschiedenen Gewerken ist also unerläss-
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und rechtzeitig Lösungen zu finden.
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Möschinger AG in Weinfelden: Im Auftrag in ein 
neues Mehrfamilienhaus eine Photovoltaikan
lage und E-Mobility-Ladestationen eingebaut. 
«Die Anlage produziert 60
haben wir bei 20 Plätzen die Vorinstallation 
vorgenommen und 3 Plätze komplett ausge
stattet», beschreibt Michael Füger das Projekt. 
«In Neubauten hat sich eine solche Kombina
tion bewährt und wird auch immer häufiger zum 
Standard. Bauherren, die mit diesen Themen 
bereits vertraut sind, kommen oft selbst mit 
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